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Validacién de propuesta - script de validacion
Presentacion de Datos (requisito final)
Video (requisito final)

Opcional: Prototipo Digital
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jBIENVENIDOS!

Hagamos algunos acuerdos de cémo estamos todos juntos
ejecutando esta sesioén:

Estar. Permitete conectarte profundamente con la
dindmica.

BE+. Seamos positivos, expansivos y construyamos
sobre otras ideas.

Sea concreto: Vayamos al punto, no hay espacio
para deambular.

Sea descriptivo: Ideas completas con inicio y fin.

Buena onda: La gente feliz es mas creativa




1. Canvas de Validacion

DESCRIPCION DE LA DINAMICA

Todo disefio de una solucién requiere validaciones recurrentes
con distintos tipos de segmentos para asegurarnos de que la
propuesta de valor y su modelo efectivamente tienen el
potencial que estamos proyectando. El script de validacién nos

ayuda a definir cudles son las principales premisas a validar y

a definir quién es el perfil de persona indicado para contactar.

OBJETIVOS

e Obtener alguna validacién previa a la construccién del
prototipo.

e Calibrar el desarrollo de la propuesta de valor y las
distintas secciones del modelo.

e Definir cuales son las premisas principales a validar.
Seleccionar el perfil de persona indicado.

Organizar las llamadas del “campo”.

CANVAS DE VALIDACION

PREGUNTAS:

Nombre:

Profesion:

Ubicacion:

DESAFiO:

PROPUESTA DE VALOR:

BENEFICIOS:




Paso a Paso: Canvas de Validacion

1. Completar la informacién de campo en la presentacién

de Google Drive.
2. Definir el flujo de la entrevista con: contexto de la
iniciativa, principales premisas a validar, perfil de

persona a contactar y responsables del grupo.

3. Cada entrevistador contactard a la persona definida y

subird sus notas en el "Documento de Trabajo".



Canvas de Validacion

1. Cliente
Usuarios para validacion de
. nuestraidea.
= Pacientes (reales o potenciales)
| - Trabajadores en sector salud o
vinculado

2. Desafio

Instalacion de Cabinas
Sanitizantes en la entrada del
centro de salud

2. Propuesta de valor

Nuestra cabina de desinfeccion es
. un sistema integrado en dos
' modulos, uno para desinfectary el
| ofro para esterilizar.

3. Beneficios
Disminuir los contagios por
coronavirus

4.Preguntas

1. ¢Cual es tu edad?

2. Pais

3. ;Como te identificas?

4. ;Comprarias la cabina
desinfectante para tu hogar?

5. ¢ Cuanto estarias dispuesto a
pagar por una cabina
desinfectante? (como la mostrada
anteriormente)

6. Al instalar las cabinas en centros
de salud, centros comerciales, etc.
¢Crees que disminuiria el riesgo de
contagio?

7, ¢En qué lugar considerarias
hacen falta estas cabinas?

I =-Imrro930N



Canvas de Validacion

mMenora 18 w18-25 = 25-35 mMayores a 35

La mayoria de nuestros encuestados Recibimos aportes de personas de Tenemos feedback de trabajadores del
tiene entre 18 y 35 afios 6 paises de América latina area dela salud y de pacientes

60
50
40
30
20
10

150 dolares  150-200 dolares No la compraria

El 65% de nuestros Pagarian 150 délares por la cabina El 96% cree que se evitarian los
encuestados compraria la contagios al instalarlas en un centro de

cabina salud



Canvas de Validacion

¢En qué lugar considerarias hacen falta estas cabinas?

Lugares para abastecerse de alimentos y productos (mercados, supermercados,..

Transporte (metro, parada de autobuses, asropuertos)
Lugares Publicos como parques, plazas, estadios,
En casas o condominios privados

Centros de Estudio (escuelas, universidades)
Lugares de Trabajo (oficinas, fabricas)

Bancos

Restaurantes

Hall de Edficios

Instituciones de Gobierno /municipios

Calles Transitadas

Hogares de ancianos/nifios

Iglesias

Centros penitenciarios

Hoteles

60




Presentacion de Datos

DESCRIPCION DE LA DINAMICA

La presentacién de datos es uno de los dos requisitos para que
la solucién pueda ser evaluada por el comité organizador. Las
secciones de la presentacién ya fueron definidas para poder
entender en profundidad la solucién y poder realizar una

evaluacién comparativa consistente entre equipos.
OBJETIVOS

e Resumir el alcance de la propuesta.
Demostrar el impacto de la solucién para resolver un
desafio concreto de COVID-19 en un claro segmento de
la poblacion.

e Comprobar la viabilidad, factibilidad y nivel de

innovacién de la solucién.

PRESENTACION DE DATOS
w 1. {Qué desafio de COVIDI9 quieres

‘ resolver?

“ 2. ;Cudl es tu solucién?

3. ¢Cudl es el mercado?

4. iCudl es el modelo de generacién
de valor en contexto COVID19?

5. ¢Cudl es el impacto medible que
genera mi emprendimiento
(beneficios)?

6. iQuién estd detrds del proyecto?

7. ¢Hay capacidad del equipo para

desarrollar la solucién?

¢Quiénes son mis aliados?

¢Cudl es tu valor diferencial?

o

0 ®




Paso a Paso: Presentacion de Datos

1. Completar la informacién en las secciones de la

presentacién de Google Slide.

2. Dividir las secciones entre los participantes del equipo y

completar de forma sintética y descriptiva.

3. Integrar las partes y hacer una puesta comin en
equipo antes de enviar el link del "Documento de
Trabajo".

Horario limite de entrega: domingo 05 a las 11:59 PM.




Video Pitch

DESCRIPCION DE LA DINAMICA

) ) ) WHY.

El video es un soporte visual complementario de la EL PROPOSITO.
presentacién de datos. Es otro de los requisitos para que la &éPor qué lo hacemos?
solucion pueda ser evaluada por el comité organizador. La
propuesta es incluir las 3 secciones del modelo del Circulo ::’:;-oczso
Dorado de no mas de 1 minuto total de duracién. :C6mo lo hacemos?
OBJETIVOS HOW —

LA PRUEBA

¢Qué hacemos?

e Hacer una sintesis de la propuesta en los 3 niveles: Por w AT
qué, Cémo y Qué. H

e Proveer un complemento inspirador al comité
organizador y poder realizar una evaluacién con mayor

nivel de profundidad.





http://www.youtube.com/watch?v=RfeyvSwBSbs

Paso a Paso: Circulo Dorado

1. Asignar algin participante para que haga una
propuesta inicial de redaccién de los 3 niveles.

2. Consensuar y retroalimentar con el equipo completo los
3 niveles de redaccién del Circulo Dorado.
Asignar un candidato para hacer la grabacion del
video (sugerimos hacer el video con el celular de forma
horizontal).

3. Subir el video a la misma carpeta de Google Drive
de la "Presentacion de Datos" o compartir a través
de Youtube.

Incluir el link del video dentro de la plataforma.



Circulo Dorado
|

POR QUE

\ En medio de esta pandemia,

\ surgen muchos sentimientos,

| principalmente miedo, soledad,
empatia y una gran sensacion de
inseguridad, vemos al otro como
una fuente de contagio. Cualquier
medida que nos ayude a aplacar
estos sentimientos nos ayudaraa

conllevar estos dificiles momentos

y cuidarnos entre todos, es
nuestra mision.

QUE

ZY si podemos cuidarnos entre
todos con un producto que reduzca
el contagio en nuestros hogares y
lugares publicos?

| Hemos disenado una cabina de

‘ desinfeccion y esterilizacion de bajo
costo, facil instalacion para uso

doméstico y hospitalario que puede

ser escalada a lugares con
aglomeracion de gente como
centros comerciales,
supermercados, estaciones de
transporte efc.
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IMPRIMIBLES
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WHY.
EL PROPOSITO.

éPor qué lo hacemos?

HOW.
EL PROCESO

¢Como lo hacemos?
HOW
¢OQué hacemos?
WHAT



GRACIAS

¢Dudas, consultas?

contacto@cadadiacuenta.org
https://cadadiacuenta.org/

O O O

CREDITS: This presentation template was created by
Slidesgo, including icons by Flaticon, and infographics &
images by Freepik

LATAM HACKATHON

SOLUCIONES PARA EL COVID-19



http://bit.ly/2Tynxth
http://bit.ly/2TyoMsr
http://bit.ly/2TtBDfr

Mi IDEA de solucion

Desarrolla de forma explicativa tu solucidn
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DESAFIO

;/Qué desafio de COVID-19
quieres resolver?




PROBLEMA

Dada la pandemia mundial que estamos
viviendo, uno de los principales
problemas y temores actuales de la
poblacion es la contaminacién de un
paciente sano con uno enfermo, si bien
el virus se transmite por la saliva, este
también se aloja en la ropa, zapatos y
accesorios de las personas.

Este problema se acrecienta cuando
tenemos que asistir a un centro de salud
ya sea con sintomas o no del
coronavirus.



¢En que nos diferenciomos?

Nuestra cabina de desinfeccion es un sistema integrado en dos modulos,
uno para desinfectar y el otro para esterilizar.

Facil de transportar ¢ implementar.

Ayudamos a reducir la propagacion del virus, evitondo
el contagio cruzado entre el equipo médico y los
pacientes atendidos,

Contribuimos a aplanar la curva
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SOLUCION

;Cual es tu soluciéon?




¢Cual es nuestra solucion?

Una cabina que permite desinfectary
esterilizar

Es facil de armar

Se estima que desinfecta un 98% de las
prendas

Se distribuye a los clientes como un kit
con instrucciones para que cada uno lo
arme.



como validomos nuestra solucion?

Recibimos 103 respuestas

1%
o
=Menora 18 ®18-25 =25-35

=Mayores a 35

La mayoria de nuestros
encuestados tiene entre
18y 35 afos

El 65% de nuestros
encuestados compraria
la cabina

Tenemos feedback de
trabajadores del area de
la salud y de pacientes

Recibimos aportes de
personas de 6 paises de
Ameérica latina
60
501
40
30 -
201

10

150 dolares  150-200 dolares No la compraria

El 96% cree que se
evitarian los contagios al
instalarlas en un centro
de salud

Pagarian 150 dolares por
la cabina
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MERCADO

;Cual es el mercado?



Numero de Hospitales por pais en latinoameérica

Pais NUmero de Hospitales 7 e
Argentina 2.391

Bolivia 208

Brasil 7.416 @
Chile 360 P ‘
Colombia 2.728

Costa Rica 145

Guatemala 150

México 3.393 1
Panama 131

Perd 733

Puerto Rico 63

Republica Dominicana 610 . 7416

Total Latinoamérica 18.328

Fuente GlobalHealthintelligence



Nuestro mercado objetivo

e En 12 paises de latinoamérica existen méas de 18.000 hospitales de alta complejidad, sin
incluir en estas cifras los centros primarios de salud

e Estimamos que nuestra solucion la podrian adquirir 5 paises, dejomos aofuera a Brasil
debido a las politicas sanitarias dispuestas por su gobierno.

e Suponemos que se instalaria al menos 1 caseta por hospital.

e Nuestro mercado objetivo estaria en el siguiente rango:

12000

9.855
10000 -

e El escenario negativo, esta dado por que la
solucion la compren los 5 paises con menor

— numero de hospitales

El escenario positivo, esta dado por que la

solucion la compren los 5 paises con el mas

alto numero de hospitales

4000 -

2000 -
697 992

o0 - _ B— 2 L—J

Escenario Negativo Promedio Esenario Positivo




Nuevos Mercados

Le pedimos a nuestros encuestados que nos indicaran donde instalarian estas
cabinas, su respuesta se refleja en el siguiente grafico:

Lugares para abastecerse de alimentos y productos (mercados, supermercados,..

Transporte (metro, parada de autobuses, aeropuertos) 24
Lugares Publicos como parques, plazas, estadios, 20
En casas o condominios privados 15
Centros de Estudio (escuelas, universidades) 15
Lugares de Trabajo (oficinas, fabricas) 11
Bancos ie— 9
Restaurantes s 6
Hall de Edfficios s 6
st - SR 1
Instituciones de Gobierno /municipios J— 5
Calles Transitadas — 5
Hogares de ancianos/nifios J— 3
Iglesias s 3
: RJOES 1
Centros penitenciarios mm 2
_{
Hoteles m 1
0 10 20 30

Tenemos muchos mercados por cubrir
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GENERACION
DE VALOR

;Cual es el modelo de
:\l

W

generacion de valor en
contexto COVID-197?



Sistema integrado en dos modulos que se enfocan en
desinfectar y esterilizar

Practico ensamblaje
y bajo costo

Su facil implementaciony
bajo costo permite que
sea replicable y a la vez
escalable.

Evitar contagio
cruzado

Elimina el virus cada vez
que se tiene contacto
médico-paciente.

Eco amigable

Uso de aceites naturales
y eucalipto para la
funcién de desinfeccion
y esterilizacion.



Desinfectar y esterilizar

El principal diferenciador de nuestra cabina
de desinfeccién es que consiste en un
sistema integrado en dos médulos uno de
ellos para desinfectar mientras que el
otro para esterilizar, mecanismo que no se
ha utilizado en otra cabina de
desinfeccion.

N

T

El proyecto aporta un gran valor a la sociedad,
puesto que ayuda a reducir el contagio en los
principales focos de infeccién. De esta manera la
pandemia que hoy en dia estamos viviendo
reducird su tiempo de vida y permitird regresar a
la poblacién a sus vidas normales. Teniendo en
cuenta que reduciendo el ndmero de contagios los
sistemas de salud de cada pais son mads estables.
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IMPACTO

;Cual es el impacto medible que genera
mi emprendimiento (beneficios)?




Impactos positivos

Elimina vapor de agua en

99%

Reduce el 98% de
aspersion de agua

98.5%

De decrecimiento en la
posibilidad de contagio
por acceso a superficies
contaminadas (ropa,
zapatos, accesorios y
contacto fisico)



Mercado: Primer prototipo

E % Del total de paises
con COVID 19

= paises o De reduccion dentro del
latinoamericanos O . O 0 5 /0 porcentaje de crecimiento
actual diario de 5,34% a

7,500 Hospitales nivel mundial

aproximadamente
Que se detectan desde el

Reducen 5 COSOS primer dia mientros se
e potencia el impacto con el fin
nuevos dIOFIOS de contrarrestar los 100,000
darios nuevos aprox. a nivel
mundial
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EQUIPO

;Quién esta detras del
proyecto?




Organizadores

N U EST Ro EQU I pO Solidworks ek Disefio industrial

Trabajo 5
en Impresion
equipo 3D

Disefio
Revit
Arduigle Detallista

- David Orozco

Disefiador de interiores e industrial, Estudiante de ingenieria
gestor ambiental con énfasis en Mecatrénica en el Instituto

biotecnologia, biotecnologia y Politécnico Nacional
inteligencia artificial

Emprendedora de coffe break
y comida para fiestas y trabaja
en investigacién de mercado



Sistemay Proactividad

NUESTPO EQUIPO Tecnologias

Disefo
Orientado a
soluciones
Trabajo En
Empatia Equipo

Pensamiento
Creativo

Emprendimiento

Karen Merlos
_Estudlante de mercadeo, co fundadora de
empresa de turismo y Coordinadora de
sede Activate por El Salvador

- Gabriel Jerez

Lider social juvenil, representante de un
colectivo de comunicacion social y aliado de la
MAPP-OEA en temas diversos con los jévenes.
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CQPQCIDQDES




Completamente, nuestro equipo ha
tenido vy tiene las capacidades
necesarias para el desarrollo de esta
solucién para disminuir los contagios
causados por el COVID-19, dentro de
estas capacidades existe: el trabajo en
equipo, empatia, pensamientos creativo
y critico, asi como capacidades en temas
de emprendimiento, tecnologias,
mercados, etc.



ALIADOS



Nuestros principales aliados serian
los diferentes Ministerios de Salud
de cada pais, asi como los
gobiernos de toda Latinoamérica,
también empresas del sector
privado y publico que se animen
aportar a esta iniciativa y por ultimo
las organizaciones internacionales
privadas y de cooperacion
internacional como la OMS, ONG's,
médicos del mundo, etc.
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VALOR
DIFERENCIAL

;Cual es tu valor diferencial?,
que te destaca de las demas
soluciones.

ol
ol



ESTADO DE LA MISION

Disminuir el riesgo de contagio
por medio de desinfeccion vy

esterilizacion en lugares
publicos para generar confianza
entre los clientes 0

beneficiarios.




Nuestro valor diferencial esta vinculado a los
siguientes aspectos:

-Impacto Ambiental: se buscaran las opciones mas
amigables ambientalmente incluyendo la aspersion
de aceites esenciales como el eucalipto con una
temperatura necesaria para matar el virus

-Costos Bajos: la cabina tiene costos
significativamente mas bajos que lo que ofrece hoy
el mercado para productos similares

-Tecnologia Facil de Instalar: Diseno de la cabina
adecuado para una instalacion rapida sin necesidad
de recursos humanos especializados




GRACIAS!

F O in



http://bit.ly/2Tynxth
http://bit.ly/2TyoMsr
http://bit.ly/2TtBDfr




