CANVAS PROPUESTA DE VALOR

Tareas

Dolores

Beneficios

Garantizar la produccion continuada de
alimentos y las normas de proteccion
sanitaria de las comunidades productoras,
fijar una escala de precios , dar
informacion clara sobre los alimentos
disponibles o por disponer, capacitacion,
venta y distribucion de los productos,
encontrar un balance de calidad precio

Desabastecimiento
temor al cambio / incertidumbre
Miedo ante el covid-19
No poder subsanar las necesidades basicas, de seguridad alimentaria y
salud

Falta de apoyo gubernamental

Adaptacion al uso de la tecnologia, compra de isumos para produccion
de alimentos, restriccion de acceso a internet

Minimizar la exposicion ante factores o
situaciones de riesgo
Adaptacion a las nuevas tecnologias
Asegurar otra fuente de abastecimiento y de
ingresos
Empoderamiento de las comunidades,
Economias locales sostenibles Ampliar la
cobertura de mercado, Facilitacion de la
promocion del producto Crear una fuente de
ingresos adicionales, identificar las zonas con
mayor disponibilidad de alimentos

Aliviadores de Dolor

Creadores de beneficios

Productos y servicios

Garantizar el aislamiento seguro (Salud,
alimentacion)

Programas de comunicacién sobre la
disponibilidad de alimentos
Capacitacion de lideres comunitarios para
el uso del sistema informativo
Estrategias de cobertura en atencion
psicol6gica primaria (salud mental)
Usabilidad y experiencioa de usuario para
la plataforma garantia de | segurodad
alimentaria Apoyo a las poblaciones mas
vulnerables

Incursion en el mundo digital para el intercambio de informacion y
comercializacion de productos, Sostenibilidad econémica de los
productores, Buenos precios y calidad en los productos

Plataforma tecnolégica descentralizada que
conecta medios digitales con medios analogos
para la difusion de informacion de la produccién

agricola para el abasatecimiento basico y el

benefico econdmico de las comunidades.




CANVAS MODELO DE NEGOCIOS

Socios clave

Lideres comunitarios
Gobiernos Municipales
Inversionistas

ONG (Donadores)

Pequefios y medianos
productores

Entidades financieras
intermediarios de pago.

Medios analogos (radio,
perifoneo)

Operadores de
telecomunicaciones

Medios digitales
Empresas de transporte

Actividades
clave

Creacion de
plataforma
soporte,
pasarela
pagos.
Marketing
Capacitacién
lideres

la
y

de

Propuesta de
valor

Plataforma tecnol6gica
descentralizada  que
conecta medios
digitales con medios
andlogos para la
difusion de informacion
de la  produccion
agricola
disponible

Permitir el beneficio
econémico que se
hace con el truque

Canales

Medios tradicionales (radio)
SMS

Gremios

Comités

Lideres comunitarios

Segmentos de clientes

e Poblacion rural y semirural

e Pequefios y medianos
productores

e Administraciones publicas

e 18- 80 afios Mujeres y hombres

e Estrato socioecondmico bajo,
media baja y Media

Recursos clave

Plataforma

Productores medianos y pequefios

Lideres

Intelectuales: disefio y soporte

Intermediaciéon con medios

Diagnostico de los canales de

comunicacion disponibles

Relaciones con clientes

Servicios automaticos que se prestan a través de la plataforma

Sensibilizacién y transferencia de la informacion para el apropiacién del uso de la plataforma




Inversionistas

Estructura de costos

Equipo y disefio, desarrollo y soporte
Equipo formador
marketing

Estructura de ingresos
Modelo por suscripcién quincenal o mensual

Para entidades gubernamentales pagan por un paquete semestral segun las disposiciones del plan
nacional de desarrollo y la obligacién de estas entidades de cumplir el objetivo de seguridad

alimentaria.
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